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Praktiska un motivéjosa tris stundu apmaciba, kas paredzeéta aktivajiem
pardevéjiem, kuri ikdiena nodarbojas ar aktivu pardoSanu un klientu
apkalposanu.

Apmacibas meérkis ir paaugstinat pardevéju produktivitati un pardosanas
rezultatus, pielietojot aktivas piepardoSanas panémienus.

»

»

»

»

»

»

»

»

»

»

»

»

Programmas saturs un temas

Pardosanas psihologija

Cross selling (saistitas preces piedavajums) un Up selling (labakas
kvalitates, “dargakas” klientam intereséjosas preces piedavajums)
Kadi 3 jautajumi jauzdod sev pirms piepardosanas

Cross selling stratégijas un scenariji

Cross selling frazes/ parejas piedavatajam precu grupam

Up selling stratégijas un scenariji

Up selling frazes / parejas piedavatajam precu grupam

Kad ir pardevéja iespéja veikt piepardosanu un Up selling?

Kadas proaktivas darbibas veicina piepardosanu

Jautajumu sagatavosana Up selling pardoSanas procesam
Panémieni, ka celt vértibu un pardot “dargaku” preci

Vértibas celSanas argumentacija

IEGUVUMI

»

»

»

»

»

Pardevéji izpratis piepardosanu ka veidu, lai raditu lielaku klientu
apmierinatibu un uzlabotu pakalpojumu sniegSanu klientiem

Labak atpazis klienta vajadzibas

Iegls stratégijas piepardosanai un vértibas celSanai

Izveidos dabisku savienojoso tiltu uz papildprecu piedavajumu klientam
Iegls vairak parliecibas piepardot, ka rezultata cels uznémuma pelnu

"If you want
0 earn

more, learn
more."




Apmacibu vadis:
Viens no labakajiem Baltijas specialistiem pardosana un klientu apkalposang,

"Perfect Sales Academy" direktors Armands Abelitis.

"Perfect Sales" ir profesionalu komanda. Saviem klientiem - vieté&jiem un
starptautiskiem uznémumiem - izstradajam augsta limena individualas
apmacibu programmas pardosana, klientu apkalpoSana, menedzmenta un
komandas vadiba, kas atbilst to darbibas specifikai. Kompanija "Perfect Sales"
organizétajas apmacibas ir piedalijusies jau vairak ka 60000 dalibnieku gan
Baltija (Latvija, Igaunija, Lietuva), gan arpus Baltijas valstu robezam.

Vairak par musu korporativajiem klientiem un vinu augsto novértéjumu un
seminara atsauksmém:

http://www.perfectsales.lv/klienti
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Ar cienu:

Armands Abelitis
"Perfect Sales Academy”
armands@perfectsales.lv
Mob.tel. 29102525
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